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PS) , GROUP DEUTSCHLAND

Die PS) GROUP DEUTSCHLAND ist sehr gut
aufgestellt, mit einem festen Stamm von
Polieren, Facharbeitern und Bauarbeitern, liefert
hoéchste Qualitat. Egal wie kompliziert oder
einfach das

Solution Selling: Verkaufen Sie
Losungen statt Produkte

Solution Selling bedeutet, dass Verkaufer als
Berater individuelle Lésungen flr
Kundenprobleme entwickeln und so langfristige
Partnerschaften aufbauen. Im Gegensatz zum

Buchungssatze uben

Buchungssatze tUben - Aufgaben Wir verkaufen
far 2.000 EUR zuzlglich 19% Umsatzsteuer
Waren an einen Kunden auf Zahlungsziel.380Wir
kaufen fur 200 EUR zuziglich 19% Umsatzsteuer
Blromaterial

Solution Selling:
Losungsorientierter Vertrieb ,
Pipedrive

In diesem Artikel erfahren Sie, wie Solution
Selling funktioniert, wie es sich vom klassischen
Product Selling unterscheidet und welche Vor-
und Nachteile dieser
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Kompakt erklart: Solution Selling ,
springerprofessional

Solution Selling beschreibt einen Vertriebsansatz,
bei dem es um den Vertrieb von Ldsungen
anstelle des reinen Produktverkaufs geht. Was
genau

Auf StudyAid verkaufen!

Deine Lésungen werden dann auf StudyAid zum
Kauf angeboten. Sobald eine Lésung verkauft
wurde, informieren wir dich per Email und deine
Verkaufsprovision wird deinem Verkauferkonto
gut

' Solution Selling: Keine Produkte,
¢ sondern Losungen

| Wir zeigen lhnen in diesem Beitrag, was den
Lésungsvertrieb auszeichnet, wie er in der Praxis
optimal angewandt wird und welche Etappen fur
eine erfolgreiche
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Diénstleistungen verkaufen: 6 Tipps
lhre Strategien zu

>
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Das liegt daran, dass eine Dienstleistung etwas
abstrakter ist und vom Anbieter eine hohere
Fahigkeit erfordert, die angebotene Losung zu
. konkretisieren", um

Buchungssatze bilden: Beispiel

Buchungsséatze bilden: Beispiel-Ubungen und
Lésungen Nachdem im vorherigen Artikel
ausfuhrlich anhand von Beispielen erklart wurde,
wie genau du Buchungssatze richtig bildest,
findest du nun auf

Buchungssatze Ubungen und
Losungen

Daher findest du hier ein paar Ubungen und
Losungen fur Buchungssatze. Bilde fur jeden der
Falle den Buchungssatz (Vereinfachte Buchung
ohne Umsatzsteuer)! Wenn du vorher erst noch
einmal

Die PS) als Arbeitgeber

Die psychologisch-systemischen Jugendhilfen
Annaberg betreuen unbegleitete minderjahrige
Madchen und Jungs, die aus den verschiedensten
Landern ohne ihre Eltern vor Krieg, Gewalt und
Not
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Lééungsverkauf: Den Kunden jetzt
Mehr-Nutzen verkaufen
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Lésungen statt Produkte verkaufen Ein |
Losungsverkaufers bietet als ,,selling consultant” e

seinen Kunden einen echten Mehrwert - also

mehr Nutzen, indem
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Einfache Buchungssatze

Hast du fleissig die Buchungssatze gelernt, aber
bist bei einigen Geschaftsfallen nicht
weitergekommen? Gar kein Problem. Fur alles im
Leben gibt es eine L6sung, davon sind

Solution Selling:
Losungsorientierter Vertrieb ,
Pipedrive

Wahrend es beim klassischen Product Selling
darum geht, ein Produkt mdglichst haufig und
schnell zu verkaufen, liegt beim
I6sungsorientierten Vertrieb der

Goldesel: Aufgaben: EH:
Vorwartskalkulationen

Handelskalkulationen: Einzelhandel:
Vorwartskalkulation - vom Listeneinkaufspreis
brutto zum Listenverkaufspreis brutto,
Beispielaufgabe mit Losungen
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Lééungsverkauf: Den Kunden jetzt
Mehr-Nutzen verkaufen

Der Kunde braucht Lésungen! Beherzigen Sie
dies, dann kénnen Sie durch Lésungsverkauf
nicht nur passgenau verkaufen, sondern auch
bessere Preise

Kontaktieren Sie uns

Fur Kataloganfragen, Preisinformationen oder Partnerschaftsanfragen besuchen Sie
bitte:
https://jee-lee.ch
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